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comercializacion

La exportacion de maizy
trgo por parte de pequencs
vendedores

COMO EXPORTAR MAIZ Y TRIGO

Miércoles 14 de Noviembre en Venado Tuerto

Una alternativa mas de comercializacion: La exportacidon de maiz y trigo por parte de
pequefios vendedores A partir de la implementacién del sistema de ROE VERDE los
diferenciales entre el precio real del mercado y la paridad de exportacion se hicieron muy
importantes, despertando el interés de productores y comerciantes que habitualmente
operaban sdélo en el mercado interno. Este curso pretende mostrar el armado de un
negocio de exportacion desde las inscripciones hasta el cobro de las operaciones y las
cuestiones impositivas, con el fin de poder evaluar seriamente las ventajas y desventajas
de realizarlas, y contar con una guia practica para realizarlas.

MODULO |

CUESTIONES GENERALES

Estructura del comercio de granos Argentino. El papel de los ROE VERDE y la reducciéon de la
competencia. Relacion entre los precios FOB, gastos de fobbing, FAS tedrico y de mercado. Ventajas y
desventajas para un productor de granos de vender maiz y trigo FOB con este marco. Grandes etapas
del negocio de exportacidn y costos asociados. Porqué hay espacio para los pequenos cargadores?

MODULO Il

CUESTIONES COMERCIALES

Las condiciones normales de contratacién, analisis de las distintas clausulas. Fijacion de precios.
Negocios a precio lleno o con primas sobre Chicago. La operatoria de give ups. El rol de los BROKERS
internacionales. Diferencia entre operar grandes o pequefios volimenes. Que es la elevacion y que
incluye.

CUESTIONES IMPOSITIVAS

El tratamiento del IVA en los negocios de exportacion. Incentivos aduaneros. Instrumentos utilizados
para las liquidaciones de compra de la mercaderia en caso de propia produccién, compra a productores o
a intermediarios. Documentacion respaldatoria de la venta. Factura de exportacion.

MODULOQ llI

CUESTIONES ADUANERAS

El rol y las incumbencias del Despachante de Aduna. La Declaracién Jurada de Venta al Exterior y los
ROE VERDE. La destinacion aduanera. Los turnos de carga. La habilitacion aduanera. El cumplido de
embarque. Otros tramites aduaneros

CUESTIONES LOGISTICAS Y DE CALIDAD
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El mecanismo de nominacion de buques. Los tiempos de carga y descarga. Tratamiento de las

diferencias de calidad. Gestién de cupos. Premios y castigos por pronto despacho. La funcién del SENASA
y del SURVEYOR

CUESTIONES FINANCIERAS

Necesidades financieras en los negocios de exportacion. Formas de financiamiento mas habituales.
Mecanismo para el cobro. Consideraciones sobre el riesgo en el cobro. La liquidacion de las divisas. Las
implicancias del Régimen Penal Cambiario.

DOCENTES

e Analia Selva
o Dante Romano
¢ Omar Romano

MODALIDAD

VENADO TUERTO
FECHA:Miércoles 14 de Noviembre

HORARIOS: 10:00 a 13:00y 14:00 a 18:00 hs
LUGAR: Venado Tuerto - Sta Fe ]NEGRIPGION ONLINE

Costo: $ 950 (iva incluido) | Socios y ex alumnos
10% de descuento

VACANTES LIMITADAS

INFORMES E INSCRIPCION

Podran realizarse personalmente en Mitre 170, Rosario o telefénicamente al (0341) 410-5000 o via
email a: afcasas@edn.edu.ar
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